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¿Qué es lo que 
más vale en 

una empresa?

¿El balance?

¿La estrategia?

¿El dinero que 
tengo?

¿El desempeño 
financiero de 
corto plazo?

¿Tener los costes 
bajos?

¿Tener buena 
gestión?

¿El liderazgo?

¿El beneficio?



¿Qué es lo que 
más vale en una 

empresa?

Vale, pero 
¿Cómo me puede ayudar la 

TRANSFORMACIÓN 
DIGITAL 

a tener un vinculo sano?

¡Un vínculo 
sano!



Agricultor Cliente final

DE TODO LO QUE PUEDO CAMBIAR, QUE ME INTERESA MÁS. INSIGHTS

Pack básico

PRECIO

TAMAÑO Y GAMA 

INNOVACIÓN Y 
DESARROLLO DE NEGOCIO

MARKETING 

SOSTENIBILIDAD 

CALIDAD

SERVICIO

BÁSICO

CALIDAD

SALUD

ECOLÓGICO

NACIONAL

VALORES

PLÁSTICO PRECIO ONLINE

MÁS 
SALUD

CERO 
HUELLAS

MÁS CALIDAD MÁS KG/M2 EFFECTO 
WOW

MÁS VIDA POST 
COSECHA

RESIDUO 
CERO

¿Cómo se tiene un vínculo sano?

1. Conocer muy bien tu vínculo

2. Saber qué cambiar

3. Cambiar



PRODUCTOR

ZONA DE VALOR

MÁRGEN

x - =

MISIÓN

ZONA DE COSTES



AGRO TRANSFORMACIÓN DIGITAL
FÁCILFÁCIL DIFÍCIL





Precisa que insights del vínculo te vas a centrar

MÁS CALIDAD
MÁS KG/M2



HAGAMOS BIEN LO QUE TENEMOS QUE HACER

QUE ACTITUDES Y COMPORTAMIENTOS HEMOS DE TENER PARA

QUE SABIENDO LO QUE TENEMOS QUE HACER Y ESTANDO MOTIVADOS

ÉXITO

OBJETIVOS

Kpis/ Control

GESTIÓN

Organización 

Procedimientos 

ESTRATEGIA (Vínculo) 
LIDERAZGO (Cambio útil) 

CULTURA

Y ALCANCEMOS LOS OBJETIVOS

QUE NOS LLEVAN AL EXITO



”La cultura se 

come a la 

transformación 

digital para 

desayunar 



http://www.wnyhousingoptions.org/Leadership/BoardofDirect
ors/tabid/413/Default.aspx

Dirección 

Tecnología 
sensores Agricultor 

DATAERP Técnicos 

¡Coopera! Ecosistema digital

Competencia 

APPs 



REALIDAD

INTELIGENCIA= 
CAUSALIDAD CON TUS INSIGHTS

DATOS UTILES

APLICAR A USUARIOS FINALES



• PRECIO

• PRODUCTIVIDAD

• RENTABILIDAD

• COSTES

• SERVICIOS

• OPFH

• …

• EL PRECIO PERCIBIDO 
COMPARADO DEL 

VECINO
• ORGULLO DE PERTENENCIA

• ESTAR EN EL MEJOR SITIO POSIBLE

• SENTIRME UNICO

• CONFIANZA

• ME GUSTA COMPARAR

• SOLO CAMBIO SI VEO CAMBIAR

• …

¡LA EMOCION MANDA!

Vínculo emocional con los que han de cambiar



Pack tecnológico 1
instalado

Pack tecnológico 2
instalado

Pack tecnológico 1
NO

Pack tecnológico 2
NO



Pack tecnológico 1
instalado

Pack tecnológico 2
instalado

Pack tecnológico 1
NO

Pack tecnológico 2
NO

ERP, DATOS ÚTILES SENSORES, BIG DATA, IA, IU



UNIDAD AHORA
(SIN TD)

EN 3 AÑOS
(CON TD)

kg 500 MKG 650 MKG

% I CAT 80% 90%

% ERROR 30% 5%

€ 500 M€ 825 M€

pro

cal
p

re
x

+65%



RESUMEN TRANSFORMACIÓN DIGITAL

1. EL VINCULO, ELIGE TUS INSIGHTS.         
ES VALOR, NO ES COMPETITIVIDAD, NO 
SON COSTES

2. SIN TRANSFORMACION CULTURAL Y 
PALANCAS EMOCIONALES NO HAY 
TRANFORMACION DIGITAL QUE VALGA

3. COOPERACIÓN. 
ECOSISTEMA DIGITAL.

4. HAY QUE CONSEGUIR EXTRAER DE LOS 
DATOS LA CAUSALIDAD CON LOS 
INSIGHTS ESCOGIDOS



El futuro será como sea pero si me pilla

•Adaptativo

•Ágil

•Atento 

•Grande y…

•Digital

futuro

nosotros



GRACIAS


